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VERLASSEN SIE SICH AUF UNS:
UNSER WORT GILT!

DIE VERSICHERUNGSMAKLER SEIT 1900




UBER 100 JAHRE ERFAHRUNG

,Die Zahlen folgen den Ideen, die Ideen den Werten!*

Dr. Sliwka




UBER 100 JAHRE ERFAHRUNG
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Viele zahlen einen Celdbetrag in einen
»CGeldtopf* ein, um beim Bntreten des Ver-
sicherungsfalles aus diesem Geldtopf einen
Schadenausgleich zu erhalten.

Was so einfach klingt, war tatsachlich eine
bahnbrechende soziale Efindung: Der Ent-
schluss einer Gemeinschaft, zusammen fur
Risiken einzustehen und so die Folgen von
Schaden fir den Enzelnen zu verhindern
oder zu verringern.

Chne Versicherungen wirden Wirtschaft
und Gesellschaft kaum funktionieren. Diese
Themen sind heute von einer Komplexitat,
Vielfalt und standiger Veranderung gepragt,
die nur noch schwer zu Uberblicken sind.

Hrmengriinder Heinrich Martens

Und oft haben Versicherte nicht zu Unrecht
das Geflhl, dass der so wertvolle Grundge-
danke in den Hintergrund getreten ist. Wir
von MARTENS & PRAHL setzen uns daflr
ein, dass Versicherungsnehmer in den Ge-
nuss eines bestmodglichen Versicherungs-
schutzes zu guten Konditionen kommen.

Deswegen stehen wir seit Uber 100 Jahren
als unabhangiger Makler mit individuellen
Losungen an lhrer Seite.



Unser Unternehmen beschéftigt sich seit
der Grindung im Jahre 1900 mit dem Ver-
sicherungswesen. Bis Anfang der siebziger
Jahre konzentrierte sich unsere Tatigkeit auf
Lubeck. Die Hansestadt ist unverandert der
Frmensitz unserer Holding. Heute sind wir
mit unseren Partnerunternehmen im gesam-
ten Bundesgebiet prasent und verfligen tiber
Kooperationspartner in der ganzen Welt.
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Wir wagen die Behauptung, dass MARTENS
& PRAHL eine Sonderstellung in der deut-
schen Versicherungswirtschaft hat.

Mit Gber 700 Mitarbeitern, mehr als 70 Partner-
unternehmen und zahlreichen Vertriebspart-

nern gehdren wir zu den fUnf grof3ten Versi-
cherungsmaklern in Deutschland, verfliigen
Uber die meisten Blros und eine aullerge-
wohnlich dezentrale und damit kundennahe
Struktur. Geichzeitig gehdren wir zu den
letzten groRen Versicherungsmaklern, die
noch als unabhangiges Familienunternehmen
bestehen.

,Die Zahlen folgen den Ideen,
die Ideen folgen den Werten"

LEISTUNG UND FAIRNESS VON MENSCH ZU MENSCH

» Die Zahlen folgen den Ideen, die Ideen fol-
gen den Werten“: Dieser Leitspruch ist pra-
gend fir uns.

B bedeutet, dass es immer umden Menschen
geht und die Ausgangspunkte unseres Han-
deln stets Respekt, Fairness, Ehrlichkeit und
Cffenheit sind; gegenuiber Kunden, Versi-
cherern, Kollegen, Partnern, Mitbewerbern
und Beratern. Aus unserer langen Efahrung
wissen wir, dass etwas mehr Geben lang-
fristig mehr Efolg bringt als zu starker Ego-
ismus, der auf schnelle Gewinnmaximierung
setzt. Dieses Wissen macht uns als Unter-
nehmen stark und ermoglicht eine gemein-
schaftliche Arbeitsweise und Leistung, von
der alle an einem Versicherungsgeschaft
Beteiligten profitieren.



Der Begriff , Versicherungsmakler” ist nun
schon &fter gefallen. Aber was bedeutet er?
In der Praxis unterscheidet der normale Ver-
sicherungsnehmer kaum zwischen einem
Versicherungs-Agenten und einem Versi-
cherungsmakler. Doch die Unterschiede
sind erheblich.

Der Agent oder gebundene Vermittler ist an
ein oder mehrere Versicherungsunternehmen
gebunden und darf ausschlieRlich deren
Produkte anbieten.

Echte Makler/ungebundene Vermittler wie
wir stehen allein auf Seiten unserer Kunden.
Zunachst prifen wir den Versicherungsbe-
darf unserer Mandanten, analysieren den
vorhandenen Versicherungsschutz, besei-
tigen Licken oder Doppelversicherungen,
zeigen auf welchen Versicherungsschutz
man nicht unbedingt bendtigt und stellen
malfdgeschneiderte Losungen zusammen.
Und zwar vollkommen unabhangig aus al-
len Angeboten des Versicherungsmarktes.
Durch unsere GréRRe haben wir die Fahigkeit,
einen umfassenden Uberblick Uber die aktu-
ellen Moglichkeiten der Anbieter zu erhalten.

WAS EINEN GUTEN VERSICHERUNGSMAKLER AUSZEICHNET

Ene kontinuierliche Betreuung der Kunden
und die regelméRige Uberpriifung des Risi-
koschutzes halten anschliefend den Bestand
der verbesserten Versicherungsqualitat auf-
recht.

Unsere Kunden  profitieren zudem davon,
dass sie fir alle Fragen nur einen Ansprech-
partner haben. Bei Problemen oder im \er-
sicherungsfall miissen sie sich zudem nicht
allein mit dem jeweiligen \ersicherer ausein-
andersetzen, sondern sie haben mit uns
einen starken Partner, der mit seinem Fach-
wissen und Kontakten auf ihrer Seite steht.




DIE GRUPPE: GEMEINSAM STARKER

Die Starke der MARTENS & PRAHL-Gruppe
zeigt sich in vielen Bereichen.

Von Vorteil fur den Kunden ist das dichte,
bundesweite Netz der Partner. Von allen
Mitbewerbern bieten wir die meisten Biiros
vor Ort. Damit erreichen wir eine grof3e Kun-
dennahe.

Hier wird kompetent beraten und personlich
betreut. Die Ansprechbarkeit ist jederzeit
gewahrleistet — ganzim Sinne unseres Mot-
tos ,,... immer an lhrer Seite”. Wir legen viel
Wert darauf, dass unsere Partner in hohem
Mafe selbststandig handeln.

Aus gutem Grund gibt es keine Bevormun-
dung oder , Fernsteuerung* der Partnerun-
ternehmen: Sie kennen die Bedirfnisse ihrer
Regionen am Besten. Diese weitreichende
Dezentralisierung ist ziemlich einmalig.

MARTENS & PRAHL
VERSICHERUNGSKONTOR
NEUSTADT/WEINSTRASSE GMBH

Die Starke einer groRen Gemeinschaft er-
halten unsere Partner Uber die Libecker
Holding und deren Backoffice sowie Uber
die Vernetzung der Partner untereinander.
Es wird auf kurzen Wegen Unterstitzung in
fast allen Bereichen geboten.

Die Gruppe verfiigt Uber hervorragende
Versichererkontakte. Egene Versicherungs-
konzepte und zahlreiche gruppeneigene
Werkzeuge ermdglichen einen schnellen
Informationsaustausch und kurze Reaktions-
wege.




KONTINUITAT ALS MAXIME

Wir sind Uberzeugt, dass Versicherungen
etwas Gutes und Wertiges sind, weil sie
in ihrem Kern real gewordene Solidaritat
darstellen. Ene Solidaritat, die auf einem
langfristigen Vertrauensverhaltnis basiert.

Das gerat heute in der Versicherungsbranche
gern in Vergessenheit. Bei Versicherungs-
nehmern, die wegen vermeintlicher Pramien-
vorteile voreilig den Versicherer wech-

seln und spater vor Problemen bei der
Schadenregulierung stehen. Ebenso bei Ver-
sicherungsunternehmen, die durch schnelle
Management-/Strategiewechsel ihre Kunden
verunsichern.

Qualitat ist deswegen ein unverzchtbarer
Bestandteil unseres Grundsatzes, dass jeder
Beteiligte profitieren soll. Darum pflegen wir
die Partnerschaft zu unseren Versicherern,
selbst in schwierigen Zeiten. Denn nur ver-
trauensvoll gewachsene Beziehungen er-
maglichen es, fur die Versicherungsnehmer
zumindest Teile von negativen Veranderun-
gen auf der Anbieterseite aufzufangen und
eine kulante Schadensregulierung zu férdern.




ALLGEMEINE VERSICHERUNGSPRODUKTE

Unsere Mitarbeiter sind nicht nur hoch moti-
viert, sondern auch bestens ausgebildet und
informiert. Das Spektrum reicht vom vielsei-
tigen Generalisten fur alle Versicherungs-
themen bis hin zu Spezalisten flr versiche-
rungstechnische Nischen und Sonderfalle.

Ene rege Ausbildungstatigkeit sorgt zudem
dafir, dass unsere Leistungsfahigkeit und
das hohe Qualitétsniveau auch in Zukunft
erhalten bleiben. All unsere Kompetenz set-
zen wir uneingeschrankt zum Wohl unserer
Kunden ein.

Und wer sind die Kunden von MARTENS &
PRAHL? Dank unserer aus der langen Tatig-
keit entwickelten Vielfalt finden sich in unse-
rem Kundenstamm alle Kundengruppen. Als
»~Anwalt in Versicherungsfragen® betreu-
en wir private Bnzelhaushalte ebenso wie
grolRe internationale Konzerne. Traditionell
Uberwiegend im Armengeschaft mittelstan-
dische Unternehmen.

Geichgliltig, ob groRer oder kleiner, privater
oder geschaftlicher Kunde. Ob aus Industrie,
Gewerbe, Handel, Kommunen, Gesundheits-
wesen, Schifffahrt, Transport, Energiewesen
etc. — wir begegnen unseren Kunden ,auf
Augenhdhe” und bauen auf einen engen Kon-
takt und ein personliches Verhaltnis. Denn
nur, wenn wir sie und ihre BedUrfnisse ken-
nen und verstehen, ist eine vertrauensvolle
und langfristig erfolgreiche Zusammenarbeit

méglich.

Neben unseren Produkten und Konzepten
bieten wir selbstverstandlich fir alle Berei-
che und Branchen umfassenden Versiche-
rungsschutzan.

Unsere Spezalisten stellen sich taglich der
Herausforderung, die Bedingungen und Pra-
mien aller Versicherer zu Uberwachen. So
filtern wir trotz des sich standig andernden
Marktes flr unsere Mandanten stets das
beste Preis-/Leistungsverhaltnis heraus.



Sie finden uns im Internet unter:
www.mp-nw.de

...oder schreiben Sie uns eine E-Mail an:
verwaltung@mp-nw.de
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